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Concrétisation du partenariat avec Completel annoncé en septembre 2005

Livraison de la première tranche du réseau
  
  
  
AFONE et COMPLETEL ont conclu un accord en septembre dernier, aux termes duquel AFONE devient le 
premier partenaire de COMPLETEL, pour l'utilisation de son réseau DSL, portant sur le dégroupage de 80 
agglomérations. 
 
Grâce à ce partenariat, AFONE dispose de l'ensemble des offres de dégroupage, avec une qualité de 
services et une technologie totalement maîtrisées, dans des conditions économiques proches des coûts de 
production. 
 
La livraison de cette première tranche, bien qu'avec 6 mois de décalage par rapport au timing anticipé 
lors de la signature, valide la mise en route de toute la chaîne de services corrélée. 
 
Ce décalage dans le temps, se traduira par un glissement d'un an des performances du Groupe, mais ne 
remet aucunement en cause le programme de développement d'AFONE, ni son modèle économique. 
 
Les actions commerciales et marketing sont lancées et prennent de l'ampleur, et les Afonebox seront 
proposées aux commerçants et enseignes multipoints de ventes sous le nom AFONE COMMERCE dès cet 
été sur des sites pilotes. 
 
Il s'agit là d'un équipement multi-play permettant de concentrer les flux : voix, internet, monétique et 
sécurité sur un seul lien téléphonique dégroupé. Cette offre UNIQUE et innovante s'appuiera donc sur le 
réseau Completel avec une gestion de qualité et de service élevée. 
 
AFONE met en place en région parisienne notamment une action dynamique pour promouvoir son AFONE 
COMMERCE via toutes les actions possibles pour une forte accélération : 
� finalisation des accords initiés avec 3 banques de réseau, pour la promotion auprès de leurs clients 

commerçants, les aspects monétiques étant la clé d'entrée, 
� bien sûr renforcement de l'équipe commerciale AFONE interne, additionnée au recours, pour partie, à 

une force de vente externalisée, axe majeur pour l'optimisation des marges. 
 
Pour déployer son offre, AFONE bénéficie de l'extension de couverture annoncée par COMPLETEL, à savoir 
le passage de 80 à 110 agglomérations concernées. 
 
 
 
 
Prochain rendez-vous : 
C.A. du 2ème trimestre 2006, le 18 juillet 2006 
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